SEITE 28

Vier Tipps fiir Einsteiger

Online-Trading wird beliebter

Der Handel mit hochspekulativen CFDs (Contracts for Difference) und Forex (Wahrungen) war bisher aus-
schlieRlich etwas fiir eine sehr iiberschaubare Zielgruppe. Doch mittlerweile beschaftigen sich auch immer
mehr Privatanleger mit Online-Trading.

Der Trend geht in die Rich-
tung, bei Finanzgeschaften
auch selbst einmal etwas
auszuprobieren. Der Broker
GKFX will dem steigenden In-
teresse in Osterreich Rech-
nung tragen und gibt Trading-
Einsteigern Tipps und klé&rt
uber Chancen, aber natirlich
auch Risiken auf.

Der Basiswert dahinter

Wahrend man sich durch den
Erwerb von Aktien an einem
Unternehmen beteiligt und auf
Kursgewinne an der Borse
hofft, geht es bei CFD- und
Forex-Trades darum, steigen-
de oder fallende Kurse zu han-
deln, ohne die Produkte selbst
Zu besitzen. Die Kurse von
CFDs leiten sich stets von ei-
nem Basiswert ab, dabei kann
es sich um Aktien, beispiels-
weise aber auch um Rohstoffe
handeln. Der Handel von
CFDs und Forex (hier wird die
Kursentwicklung einer Wéh-
rung gegen eine andere gehan-
delt) erfolgt nicht Gber die Bor-
se, sondern Uber Broker wie
eben GKFX. Der britische Fi-

nanzdienstleister mit Sitz in
London verfigt tiber eine von
der deutschen BaFin beauf-
sichtigte Zweigniederlassung
in Frankfurt am Main.

Klare ,,Spielregeln*

Waren CFD- und Forex-Trades
vor langerer Zeit fast aus-
schlielich einer Randgruppe
bekannt und den meisten Tei-
len der Bevdlkerung nicht
wirklich ein Begriff, hat sich
das zuletzt verandert. ,,Wir
stellen wachsendes Interesse
an unseren Angeboten fest,
unsere Kunden kommen zu-
dem aus immer mehr verschie-
denen Bevdlkerungsgrup-
pen“, sagt dazu Arkadius
Materla (Foto unten). Die
meisten Trader haben bereits
Finanzprodukte in ihren Port-
folios, nahmen in der Vergan-
genheit aber nicht aktiv am
Marktgeschehen teil. Genau
diese Mdglichkeit, spontan
auf wirtschaftliche News zu
reagieren, macht fir viele An-
leger den Reiz bei CFDs und
Forex aus, meint der Deutsch-
land-Chef von GKFX.

Ende der Nachschusspflicht
Ein Grund flr die steigende
Beliebtheit ist das Ende der
sogenannten ,,Nachschuss-
pflicht*. Die deutsche BaFin

hat 2017 diese flr den Vertrieb
von CFDs an Privatkunden
verboten. In Osterreich, wo die
Nachschusspflicht aufsichts-
rechtlich noch nicht abge-
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schafft wurde, gibt es diese fir
GKFX-Kunden aber jetzt
schon nicht, betont Materla.
Die Materie bleibt nichtsde-
stoweniger sehr komplex und
ist sicherlich nichts fur véllig
unbedarfte Einsteiger. Deshalb
nachstehend ein paar Tipps.

Umfassend informieren
Noch lange bevor tatséchlich
die ersten Trades getatigt wer-
den, sollte man sich unbedingt
uber die Produktangebote des
Brokers seines Vertrauens in-
formieren und sich mit den
Zusammenhdngen an den
Maérkten vertraut machen.

Sicherheitsschranken
einbauen

Jedem CFD-Trader sollte stets
bewusst sein, dass er ein fi-
nanzielles Risiko eingeht. ,,Wir
empfehlen zundchst einmal
das kostenlose Demo-Konto,
mit dem man vollig unverbind-
lich die Welt des Tradings er-
kunden kann“, so Materla.
Wenn es dann ernst wird, sind
Stop-Loss- und Take-Profit-
Orders Sicherheitsbausteine,
auf die ein Trader keinesfalls
verzichten sollte. Zudem soll-
te man flir Trades nur Geld he-
ranziehen, das man nicht fur
das tagliche Leben benétigt.

Serviceangebot nutzen
Worauf ein Trader bei der Aus-
wahl des richtigen Brokers un-
bedingt achten sollte, ist die
Qualitat des Kundenservice.
Das gilt ebenso fir den fortge-
schrittenen Trader, wie fiir den
Einsteiger. Die Mitarbeiter soll-
ten sich Zeit nehmen, alle Fra-
gen ausfuhrlich und geduldig
zu beantworten.

Trading ist (auch)
Psychologie

Traden sollte in erster Linie
SpaB machen - doch im Falle
eines Verlusts tendieren viele
Menschen dazu, zu verkramp-
fen und sich das Geld unbe-
dingt wieder zurlickholen zu
wollen. ,,Wir unterstiitzen und
informieren, die Letztverant-
wortung liegt aber immer beim
Trader”, so Materla. Das Un-
ternehmen befasst sich aber
laut Aussage mit dem Thema
Tradingpsychologie sehr in-
tensiv.

Ein Online-Test, ein wo-
chentlicher Live-Kommentar
zu den Stimmungen am Markt,
regelmaBige Livecasts auf Fa-
cebook, sowie eine Infobro-
schire sollen dabei unterstiit-
zen, ihre eigene Verhaltenswei-
se besser kennen und ein-
schatzen zu lernen.  red./ks
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MiFID IT muss kein Hindernis

fiir Neugeschaft sein

Die FinanzAdmin Wertpapier-
dienstleistungen GmbH sieht
in der Umsetzung der EU-
Wertpapierrichtlinie MiFID 1
Uber das neue Wertpapierauf-
sichtsgesetz 2018 kein Hinder-
nis fir Neugeschaft und stellt
sich damit gegen entsprechen-
de Meinungen, die innerhalb
des Marktes zu vernehmen
sind. So hat ein Vergleich der
vorliegenden Zahlen von Jén-
ner 2018 mit Janner 2017 aus
der groBten Lagerstelle ge-
zeigt, dass sich beim dsterrei-
chischen Haftungsdach der
deutschen Muttergesellschaft
»FondsKonzept“ das Neuge-
schaft gemessen am admini-
strierten Bestandsvolumen
mit 120 % mehr als verdoppelt
hat.

FinanzAdmin fuhrt diese
Entwicklung auf zwei ent-
scheidende Faktoren zuriick:
Zum einen auf die umfangrei-
chen SchulungsmaBRnahmen
gegenuiber den Vertriebspart-
nern. Zum anderen auf die ad-
ministrative Infrastruktur mit
dem Online-System Makler-
servicecenter (MSC), das noch
vor dem Starttermin alle ge-
setzlichen Neuerungen in die
Anwendungen aufgenommen

hat. Hierzu Michael Veit, Ge-
schaftsfiihrer der FinanzAd-
min Wertpapierdienstleistun-
gen GmbH: ,,Der Bestandszu-
wachs zeigt, dass unsere Stra-
tegie, mehr Birokratie vonsei-
ten des Gesetzgebers mit aus-
gefeilter Technik und guter
\orbereitung der Partner auf-
zufangen, aufgegangen ist.
Ein Haftungsdach kann in die-
sen Bereichen seine Starken
wirkungsvoll ausspielen. Das
hervorragende Ergebnis ist
das Verdienst der Vertriebs-
partner, die unsere Unterstit-
zung angenommen haben und
die MiFID II-Richtlinie mit
grolRem Engagement in die Pra-
xis umsetzen.*

Der Wertpapierdienstleister
sendet damit das Signal an
den Markt, dass MiFID Il und
die damit verbundenen Regu-
latorien nicht zwangslaufig mit
einer geschrumpften Produkt-
palette einhergehen missen.
Im Vorteil sind jene Haftungs-
décher, die den Beratern in ei-
ner kombinierten Infrastruktur
aus technischer und personli-
cher Vertriebsunterstiitzung
optimale Rahmenbedingun-
gen fur ihre Arbeit bieten.

red.
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CFO Forum 2018 19. / 20. April 2018

Von CFOs fiur CFOs: Inspiration und der offene Fachaustausch auf Augenhohe sind
Markenzeichen des CFO Forums. Freuen Sie sich auf spannende Begegnungen - CFOs
und CEOs: Stefan Borgas | CEO | RHI-Magnesita, Reinhard Florey | CFO | OMV, Bettina
Glatz-Kremsner | CFO | Casions Austria , Walter Oblin | CFO | Post, Rudolf Kniinz |
CEO | Késtle Ski, Benedict Bohm | CEO | Dynafit Minchen, Andreas Ludwig | CEO |
Umdasch Group, Roland Haidner | CEO | Al Digital, Friedrich Roithner | CFO | KTM In-
dustries, Josef Scheidl | CFO | Let's Print Holding, Patrick Prigger | CFO | B&C Holding,
Hannes Moser | CFO | Greiner Holding, Barbara Potisk | CFO | Heinzel Group, Daniel
Cronin | Board Member | Austrian Startups, Andreas Schwenninger | CFO | Ceratizit

Im Fokus:

e Neue Spielregeln - Neues Denken - Neues Handeln. Wie wir die Menschen auf

der Reise des Wandels mitnehmen
e Culture eats Strategy for Breakfast

Digitale Transformation ist keine Frage der Technologie, sondern eine Frage des

Managements und der Kultur.

e Goodbye CFO? Are bots and blockchain taking over soon ...

Ist die digitale Finanzorganisation noch Zukunftsvision oder schon bald Realitat?
The future CFO. Less finance. More strategy! Verpassen Sie das nicht und melden Sie

sich jetzt an unter:
www. businesscircle.at

Der Borsen-Kurier ist Medienpartner der Veranstaltung! Wir kénnen unseren Lesern
daher einen Rabatt von 100 Euro anbieten. Um diesen Rabatt einzulésen, ist es not-
wendig, bei der Online-Anmeldung im Feld Gutscheincode FI6717- Bérsen-Kurier
anzuftuhren. Es wird bei Interesse um direkte Anmeldung ersucht.
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Wenn Sie Berater sind und ein Borsen-Kurier-Abonnement haben,
veroffentlichen wir auch Ihren Namen in dieser Rubrik.
Auskunfte: Tel. (01) 470 09 16 16, eMail: abo@boersen-kurier.at




